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Herr Persch, in Ihrem Unternehmen wird eine Viel-
zahl von on-geo Produkten eingesetzt – von LORA 
zur Erstellung von Voll- und Kurzgutachten bis hin 
zum data.board zur Anfertigung von Analysen und 
Reports. Mit dem LORA Sales Client schaffen Sie 
nicht nur die Grundlage für die Beauftragung ex-
terner Auftraggeber, Sie entwickeln auch aktuell 
gemeinsam mit on-geo ein Auftragsmanagement-
system als zentrale Anwendung. Was ist der Hinter-
grund dieser gemeinsamen Entwicklung?

Im Rahmen der Digitalisierung ist eine medienbruch-
freie Bearbeitung von Gutachteraufträgen in der 
Markt- und Beleihungswertermittlung ein „must have“. 
Unser neues Auftragsmanagementsystem vereinigt 
dabei das Beste aus allen Welten. Es sichert die Quali-
tät, weil es eine Vorprüfung aller notwendigen Unter-
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Maximale ESG-Konformität

Persch Consult ist ein vertriebs- und maklerunabhängi-
ges Bewertungsunternehmen und bietet digitale Bewer-
tungsprodukte zu allen Assetklassen an – bundesweit und 
international. Außerdem umfasst der Service die gesamte 
Produktpalette zur finanzwirtschaftlichen Immobilienbe-
wertung. Und dieser Service wird genutzt: Mehr als 20.000 
Bewertungen erstellt das Unternehmen pro Jahr, unter an-
derem mit der Unterstützung der on-geo-Lösungen.

Wir sprachen mit Nikolaus Persch, Gründer und Geschäfts-
führer der Persch Consult GmbH | Chartered Surveyors.

lagen durchführt. Es beschleunigt die Bearbeitung, 
weil es noch am gleichen Tag des Auftragseinganges 
die Kunden und die Auftraggeber über den Bearbei-
tungstand informiert. Außerdem plant es automa-
tisch effiziente Touren, damit wir sowohl ökonomisch 
als auch ökologisch (Stichwort: Carbon Footprint) die 
Zielimmobilien besichtigen und bewerten können. Das 
ist gelebte Effizienz bei maximaler ESG-Konformität.

Sie arbeiten sehr eng mit on-geo zusammen und 
haben einen regelmäßigen Austausch, um spezielle 
Lösungen zu entwickeln und Produkte zu optimie-
ren. Inwiefern müssen Sie, im besten Sinne, auch mal 
als „Versuchskaninchen“ herhalten?

Damit haben wir überhaupt keinen Schmerz – ganz 
im Gegenteil, da wir uns als „First Mover“ im Bereich 
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der digitalen Markt- und Beleihungswertermittlung 
sehen. Klar, manchmal stellen wir auf beiden Seiten 
fest: „Okay, das war jetzt noch nicht der große Wurf!“.  
Aber wer Prozesse digitalisieren will, der muss, Zitat 
Olaf Steitz, „nach vorne denken“.

Wenn Sie sich etwas von on-geo wünschen dürften, 
was wäre das? Welche Lösung würde Ihren Alltag 
komplett umkrempeln – zu Ihren Gunsten?

on-geo ist das führende Softwarehaus in der Markt- 
und Beleihungswertermittlung – hier bekommen alle 
Marktteilnehmer seit 20 Jahren Software, dann ka-
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men Daten hinzu und last but not least Dokumente.  
Wir partizipieren an dieser Entwicklung und profitie-
ren von dem (kontinuierlich) wachsenden Dienstleis-
tungsangebot. Unseren Alltag (und den aller unserer 
Kunden) komplett umkrempeln würde ungefähr dies: 
Unmögliches wird sofort erledigt, Wunder geschehen 
auf Knopfdruck – reicht das als Messlatte?

Vielen Dank für diese spannenden Einblicke!
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Dieser versorgt Sie quartalsweise mit aktuellen Markt- und Trendthemen der Immobilien-
branche sowie Neuigkeiten rund um die on-geo GmbH. Übrigens: Auf unserem LinkedIn Profil 
tummeln sich dauerhaft spannende Themen. Jetzt Follower werden!

Zur Newsletteranmeldung

VERPASSEN SIE NICHTS MEHR

Mit dem on-geo Newsletter 

https://on-geo.de/neuigkeiten/

